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Angenehmes 
Betriebsklima

E-Bike-Leasing / 
Fahrradleasing

betriebliche 
Altersvorsorge

Gesundheits-
maßnahmen

Ein Unternehmen
mit Perspektive

Unterstützte
Weiterbildungen

Bonussystem für
jedes Teammitglied

Vermögenswirksame 
Leistungen

Unfallversicherung
betrieblich und privat 

Team
Events

Entwicklungs-
möglichkeiten

Ergonomische Arbeits-
plätze & mobiles Arbeiten

Bewirb dich jetzt bei Andreas Bramert:
bewerben@star.de.com

STAR Piping Systems
Am Schornacker 90 | 46485 Wesel, DE

STAR TEAM

Wer wir sind

Wir sind ein mittelständisches Unternehmen 
der kunststoffverarbeitenden Industrie. Unser 
150-köpfiges Team fertigt Rohrleitungssysteme 
aus Kunststoff für industriellen Anlagenbau sowie 
kommunale Ent- und Versorgungsnetze und macht 
so Rohrleitungsverbindungen weltweit sicherer. 
Seit unserer Gründung 1995 wächst die STAR 
Piping Systems GmbH kontinuierlich – getragen 
von jedem einzelnen Teammitglied. Wenn auch du 
daran glaubst, dass es darauf ankommt, DASS es 
ankommt, dann komm in unser Team, damit Zugang 
zu hygienischen Entsorgungsnetzen und sauberem 
Trinkwasser schon bald weltweit zum Standard zählt.

Was du mitbringst

•	 Abgeschlossenes technisches oder kaufmännisches Studium bzw. gleichwertige Ausbildung
•	 Sicherer Umgang mit MS Office (insb. Excel, Teams und PowerPoint)
•	 Vertriebserfahrung im Außendienst und ausgeprägte Hands-on-Mentalität
•	 Gute Kommunikationsfähigkeit, Aufgeschlossenheit und sicheres Auftreten
•	 Verhandlungssicherheit in Auftrags- und Konditionsgesprächen 
•	 Geschick in der direkten Kundenansprache
•	 Selbstständiger, strukturierter und sorgfältiger Arbeitsstil

Was dich bei uns erwartet

•	 Systematische Analyse und Entwicklung des Verkaufsgebiets zur Neukundengewinnung und 
Erschließung neuer Anwendungen

•	 Lösungsorientierte Beratung und Produktvorstellung bei kaufmännischen und technischen 
Ansprechpartnern vor Ort

•	 Pflege und Ausbau der Kundenbeziehungen sowie des Netzwerks zu Großhändlern, Industrie-
kunden, Stadtwerken, Ingenieurbüros und Versorgern zur langfristigen Umsatzsteigerung

•	 Objektverfolgung, Beratung und Verhandlung mit Kunden, Bauunternehmern und Verlegern
•	 Umsetzung kundenspezifischer Anforderungen in Zusammenarbeit mit Konstruktion, 
       Produktion und Vertriebsinnendienst

40 Stunden

Remote

ab sofort

TECHNISCHER AUSSENDIENST 
(M/W/D) DE NORD & OST


